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Módulo 3: Listos para el emprendimiento 

Muchos jóvenes quisieran poner su energía creativa en iniciar 
un nuevo negocio. Esta energía es una enorme ventaja. Sin embargo, el 
negocio debe ser rentable. Un plan de negocios es una declaración de 
objetivos de negocio que planifica cómo esos objetivos son alcanzables. Estas 
empresas deben servir a una necesidad local y ser rentables. Los jóvenes que 
estén interesados en emprender también deben ser capaces de distinguir 
entre los servicios financieros confiables y no confiables, así como calcular el 
costo del crédito.  

En este módulo los jóvenes aprenderán acerca de la planificación de 
negocios, el modelado de negocio y financiación. Los jóvenes también se 
enfrentarán al desafío de presentar y “vender” su propuesta de negocios ante 
posibles financiadores. 

Objetivos del módulo 
Los jóvenes son capaces de: 

1. Identificar/ entender oportunidades y desafíos del mundo emprendedor
2. Explorar sus competencias y actitudes emprendedoras personales
3. Adquirir y demostrar competencias y actitudes emprendedoras
4. Identificar, evaluar y seleccionar ideas de negocios
5. Diseñar un modelo de negocios básico factible.
6. Analizar y evaluar las opciones financieras
7. Preparar, defender y presentar una propuesta de negocio

Sesiones 
Sesiones Hitos 

3.1. Introducción al emprendimiento 

3.2. Características empresariales Personales 

3.3. Identificación de ideas de Negocios 

3.4. Selección de ideas de negocio 

3.5. Modelo de negocio: Desarrollando la Fuerza de Ventas 

3.6. Modelo de negocio:  Desarrollando la Fuerza de Producción 

3.7. Modelo de Negocio: Calculando 
la rentabilidad 

 Establecida la viabilidad del 
negocio y evaluadas las 
posibilidades de obtener 
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financiación. 

3.8. Financiamiento responsable  Ejercicio de selección de 
crédito realizado. 

3.9. Evitando estafas  

3.10. Celebración de graduación: La 
feria de los modelos de negocio   

 Modelo de negocios finalizado 
y presentado en la ceremonia 
de graduación.  
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